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Moje doswiadczenie zawodowe scisle wspdélgra ze zdobytym
wyksztatceniem. Studia na Politechnice Lubelskiej na kierunkach:
Elektrotechnika oraz Zarzqdzanie i Marketing daty mi solidne

podstawy, aby realizowac sie w Dziale Sprzedazy i pézniej w Dziale
Marketingu jednej z wiodgcych firm branzy elektroenergetycznej. Obecnie uzupetniam dodatkowo wiedze na kierunku
Marketing Internetowy w AGH w Krakowie. Zaréwno praca zawodowa, jak tez indywidualna nauka i wtasne dqzenie do
rozwoju, pozwolity mi zdoby¢ m. in. takie umiejetnosci, jak:

WYSTAPIENIA PUBLICZNE DOBRE KONTAKTY Z KLIENTAMI TWORZENIE MATERIAL.OW REKLAMOWYCH
ZAAWANSOWANA OBSLUGA EXCELA | MARKETING INTERNETOWY W SOCIAL MEDIACH | PROWADZENIE WEBINAROW
TWORZENIE I EDYCJA STRON INTERNETOWYCH OBSEUGA PROGRAMOW GRAFICZNYCH FOTOGRAFIA CYFROWA

Doswiadczenie zawodowe

ENCO Sp. z o.0.
03.2021 - obecnie
Dyrektor ds. Marketingu

Krotki opis stanowiska:

Dziatania sprzedazowe oraz marketingowo-reklamowe obejmujgce m. in. dbato$¢ o odpowiedni
wizerunek firmy, przygotowywanie reklam i materiatéw informacyjno-reklamowych, wspdtpraca
z mediami, prowadzenie social mediéw, organizacja targow, szkolen i konferencji, promocja nowych
rozwigzan technicznych oferowanych przez firme, utworzenie i aktualizacje strony internetowe;j,
pozyskiwanie i obstuga Klientéw, przygotowywanie ofert techniczno-handlowych i nadzér nad
realizacjg zamdwien, uzgodnienia techniczne w zaktadach energetycznych, certyfikacja wyrobow.

Elektromontaz-Lublin Sp. z o.0.
09.2019 - 03.2021
Dyrektor Biura Marketingu

Krotki opis stanowiska:

Dziatania marketingowo-reklamowe obejmujgce m. in. dbatos¢ o odpowiedni wizerunek firmy,
przygotowywanie reklam i materiatéw informacyjno-reklamowych, wspotpraca z mediami, organizacja
targow, szkolen i konferencji, promocja nowych rozwigzan technicznych oferowanych przez firme w
zakresie stacji transformatorowych oraz rozdzielnic SN i nN, przygotowywanie i aktualizacje strony
internetowej, wsparcie sprzedazy poprzez prowadzenie prezentacji i szkolen dla obecnych oraz
potencjalnych Klientéw, administracja systemem CRM - ponad 5 tysiecy kontaktéw (gtdwnie z branzy
elektroenergetycznej).
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REVICO S.A. / Stupno
12.2011 - 08.2019
Dyrektor Biura Marketingu

Krotki opis stanowiska:

Dziatania ~marketingowo-reklamowe obejmujgce dbatos¢ o odpowiedni wizerunek firmy,
przygotowywanie reklam i materiatéw informacyjno-reklamowych, wspoétpraca z mediami, organizacja
targow, szkolen i konferencji, przygotowywanie i aktualizacje strony internetowej, przygotowywanie
i prowadzenie prezentacji handlowych oraz szkolen  produktowych w zakresie stacji
transformatorowych, ztgcz kablowych SN, rozdzielnic SN i nN oraz ustug kierowanych do sektora
elektroenergetycznego, kontakty z klientami, wdrozenie i administracja systemu CRM.

Elektromontaz-Lublin Sp. z o.0.
02.2009 - 12.2011
Dyrektor Biura Marketingu

Krotki opis stanowiska:

Przygotowywanie reklam i materiatow informacyjno-reklamowych (foldery, ulotki, katalogi, ptyty CD
i DVD, upominki, gadzety itp.), wspotpraca z mediami i wydawcami, organizacja targdw, szkolen
i konferencji, przygotowywanie i aktualizacje strony internetowej, przygotowywanie i prowadzenie
prezentacji handlowych, kontakt z klientami, wsparcie Dziatu Sprzedazy, administracja systemu CRM.

BIURO-SERWIS / Lublin
09.2003 - 10.2008
Dyrektor Handlowy

Krotki opis stanowiska:

Sprzedaz sprzetu biurowego i IT, przygotowywanie i ustalanie planéw sprzedazy oraz nadzér nad ich
realizacjg, zarzadzanie Dziatem Sprzedazy, wyznaczanie i rozliczanie indywidualnych zadan dla
handlowcow, obstuga kluczowych klientéw, prezentacje handlowe, kontakty z dostawcami, negocjacje
warunkéw handlowych, organizacja importu towaréw (zChin i z Niemiec), przygotowywanie ofert
handlowych oraz materiatéw informacyjno-reklamowych.

Elektromontaz Lublin S.A.
06.1997 - 08.2003
Dyrektor Dziatu Marketingu

Krotki opis stanowiska:

Zarzadzanie Dziatem Marketingu, przygotowywanie i realizacja planéw marketingowych, kreowanie
pozytywnego wizerunku firmy, organizacja udzialu w targach branzowych, organizacja eventéw,
konferencji i szkolen, prezentacje handlowe, aktywne wspieranie Dziatu Sprzedazy, przygotowywanie
materiatéw informacyjno-reklamowych, kontakt z mediami, badanie rynku, przygotowywanie ofert
handlowych oraz kontakty z klientami, aktualizacje strony internetowej, tworzenie i aktualizacje baz
danych.

Zaktad Produkcji Narzedzi Poniatowa Sp. z o.o.
10.1996 -05.1997
Specjalista ds. Marketingu

EDAS.A./ Poniatowa
11.1993 - 10.1996
Ekonomista ds. Eksportu



Wyksztatcenie

1998 - 2001 1990 — 1996

Politechnika Lubelska Politechnika Lubelska

Kierunek: elektrotechnika

Specjalizacja: przetwarzanie i uzytkowanie energii elektrycznej

Kierunek: zarzadzanie i marketing

Poziom wyksztalcenia: magister inzynier
Poziom wyksztalcenia: inzynier

Aktualnie AGH w Krakowie (ostatni semestr) na kierunku: Marketing Internetowy

Jezyki
+ angielski - Sredniozaawansowany
* niemiecki - podstawowy
*  rosyjski - podstawowy

Szkolenia, kursy, certyfikaty

Negocjacje handlowe.
Organizator: WYGInternational Sp. z o.o.

Psychologia i technika skutecznej rozmowy handlowe;j.
Organizator: Salamon Consulting

Warsztaty psychologii i techniki skutecznej rozmowy handlowej.
Organizator: Salamon Consulting

Promocja i reklama produktu i firmy.
Organizator: Centrum Ksztatcenia Menedzerow Przemystowych w Lublinie

Techniki negocjacji, sprzedazy i pozyskiwania klientéw.
Organizator: Centrum Ksztatcenia Menedzerédw Przemystowych w Lublinie

Zainteresowania

¢ fotografia portretowa i artystyczna (moje portfolio: www.paweldurka.pl)
* muzyka - gram na kilku instrumentach,
* jazda motocyklem.

Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych w procesie rekrutacji.
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